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Weihnachtsmärchen begeisterte Jung 
und Alt im Mythenforum
Das Reisetheater Zürich führte das Märchen «Der gestiefelte Kater» im Mythenforum Schwyz auf.

Alexandra Donner

An Heiligabend lud die Sparkasse 
Schwyz zur traditionellen Weihnachts-
vorstellung ins Mythenforum ein. Rund 
400 Besucherinnen und Besucher füll-
ten den Saal, um die Au� ührung des 
Reisetheaters Zürich von «Der gestie-
felte Kater» zu schauen.

Das beliebte Märchen erzählt die 
Geschichte eines Müllerssohns, der 
nach dem Tod seines Vaters nur einen 
scheinbar unbedeutenden Kater erbt. 
Doch dieser Kater erweist sich als äus-
serst schlau: Mit einem Paar Stiefel aus-

gestattet, hilft er seinem Herrn, als rei-
chen Graf bekannt zu werden und das 
Herz einer Prinzessin zu gewinnen.

Die Inszenierung des Reisetheaters 
Zürich begeisterte Jung und Alt. Mit 
kreativen Elementen und Zaubertricks 
brachte das Ensemble die Kinder zum 
Staunen. Neben den klassischen Mär-
chenmomenten sorgten moderne An-
spielungen, wie Witze über den Stau 
am Gotthard, für Schmunzeln bei den 
Erwachsenen im Publikum. Die Kinder 
verfolgten das Geschehen mit leuch-
tenden Augen und wurden in die magi-
sche Märchenwelt hineingezogen.

Der gestiefelte Kater, gespielt von Tasja Fleury (in der Mitte), und der Müllerssohn (rechts), verkörpert von Liam Wietlisbach, 
begeisterte die Kinder. Bilder: Alexandra Donner Olenka Jud (rechts) übernahm die Rolle des Jägers.
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Wie reagiere ich auf ein teures, unpassendes Geschenk?
Beziehungen Ich, 43, habe von einer mir nahestehenden Person zu Weihnachten ein teures Geschenk bekommen, 
das mir aber überhaupt nicht zusagt. Wie soll ich mich verhalten, ohne die Person zu brüskieren?

O� enbar bringt Sie das Ge-
schenk in eine Zwickmühle. 
Darum möchte ich zuerst auf 
die Implikationen von Ge-
schenken eingehen.

Ich gehe davon aus, dass es 
sich beim Geschenk Ihrer 
Bekannten nicht um ein Da-
naergeschenk handelt. In der 
Story um den Trojanischen 
Krieg «schenkten» die Danaer 
bzw. die Griechen den Troja-
nern ein übergrosses hölzernes 
Pferd, das sich als kriegsent-
scheidende List von Odysseus 
erwies. Heute kennen wir das 
«trojanische Pferd» oder 
«Trojaner» von unliebsamen 
«Geschenken» im Internet.

Marcel Mauss, ein Soziolo-
ge und Ethnologe, hat vor 100 
Jahren einen Essay über «die 
Gabe» geschrieben. Er unter-
suchte die Formen und Funk-
tionen von Gabentausch in 
«archaischen» Gesellschaften. 
Er zeigte auf, dass Geschenke 
nicht nur materielle Objekte 
sind, sondern eben auch 

soziale Phänomene mit recht-
lichen, wirtschaftlichen, reli-
giösen und ästhetischen As-
pekten. Geschenke sind nie 
ganz freiwillig. Sie scha� en 
soziale Verp� ichtungen und 
regulieren Beziehungen.

Geschenk hat Beziehung 
in Schie� age gebracht
Um den letzten Punkt aufzu-
nehmen: Das Geschenk, das 

Sie erhalten haben, hat unab-
sichtlich die Beziehung zu der 
Ihnen nahestehenden Person 
in eine Schie� age gebracht. Sie 
stehen in der moralischen 
Verp� ichtung, mindestens die 
erhaltene Aufmerksamkeit 
zurückzugeben.

Sie machen sich o� enbar 
auch Sorgen um die Beziehung 
zu dieser Person, wenn Sie sich 
nicht brüskieren möchten. 
Vielleicht ist es sinnvoll, zuerst 
einmal nachzudenken und sich 
in diese Person hineinzuverset-
zen. Was hat sie wohl dabei 
gedacht? Wie ist sie auf diese 
Geschenkidee gekommen? 
Was erwartet die Person wahr-
scheinlich als Reaktion mei-
nerseits? Wie stabil und belast-
bar ist unsere Beziehung? Je 
nach Resultat Ihrer Überlegun-
gen kann Ihre Antwort o� ensi-
ver oder defensiver ausfallen.

Auch wenn Ihnen das 
Geschenk nicht zusagt, hat die 
andere Person vermutlich viel 
Mühe, Gedanken und o� enbar 

Geld investiert. Bedanken Sie 
sich herzlich und betonen Sie, 
wie sehr Sie die Geste und ihre 
Grosszügigkeit schätzen.

Künftige Missverständnisse 
durch O� enheit vermeiden
Dann folgt wohl der für Sie 
herausfordernde Punkt, die 
Regulierung der Beziehung. 
Wenn es eine für Sie wichtige 
und enge Beziehung ist und 
bleiben soll, werden Sie nicht 
darum herumkommen, die 
Situation, die dadurch für Sie 
entstanden ist, anzusprechen, 
auch um Missverständnisse 
oder ähnliche Situationen in 
Zukunft zu vermeiden. Das ist 
besonders hilfreich, wenn das 
Geschenk womöglich um-
tauschbar ist und die andere 
Person froh um eine Rückmel-
dung ist, um sich in Zukunft 
besser abstimmen zu können.

Bei allen anderen Möglich-
keiten (nur sehr hö� ich reagie-
ren, das Geschenk stillschwei-
gend weitergeben usw.) leidet 

die Beziehung auf kurze oder 
lange Sicht.

Vielleicht � nden Sie den 
Mut, die für Sie unangenehme 
Situation anzusprechen, wenn 
Sie die Sache mit einer Prise 
Humor garnieren. Es kann so 
sogar auch die Möglichkeit ent-
stehen, die Beziehung zu 
dieser Person zu vertiefen.

Kurzantwort

Bei einem grösseren Geschenk, 
das einem nicht zusagt, hängt die 
Reaktion davon ab, ob die Bezie-
hung wichtig ist. In diesem Fall ist 
Offenheit angesagt, um künftige 
Missverständnisse zu vermeiden. 
Denn solche würden die Bezie-
hung immer wieder belasten. 
Natürlich empfiehlt es sich, das 
Feedback freundlich oder sogar 
mit etwas Humor zu geben. (are)

Dr. phil. Josef Jung, Hitzkirch
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